m Microsoft

Profitabilitats- & Cloud-Migration-Boost fiir MSFT Partner mit der
~Assessment as a Microsoft Service”-Integration

Dieser Microsoft Service aus dem Solution Assessment Team ermoglicht unseren Microsoft Partnern die Erweiterung des Partnerangebotes ohne zusiatzliche Kosten. Die
Durchfiihrung der Solution Assessments inklusive Tool-Deployment, Datenerhebung, Troubleshooting und Datenanalyse wird dabei von spezialisierten Microsoft Experten iGbernommen.
Sie kdnnen sich, aufbauend auf den Ergebnissen, auf ihre Kernkompetenzen konzentrieren und gleichzeitig die Integration weiterer Microsoft Programme wie AMMP vorbereiten.

Welche Herausforderungen stellen sich bei der Durchfiihrung von Solution Welche konkreten Mehrwerte bietet der Microsoft Service dem Microsoft Partner?
Assessments?

E’ Profitabilitatssteigerung durch stark reduzierte Consultingaufwendungen wahrend des Assessments und
Einsparung von Tool-Lizenzkosten und -Ausbildungszeiten

M Kostenneutraler Service mitzugleich voller Kontrolle Gber das Kundenprojekt entlang des Prozesses

Betriebswirtschaftliche Herausforderungen - 1st und/oder 3rd Party Assessment Tool Lizenzen- und
Consultingaufwendungen
M Zeitliche Herausforderungen - kontinuierliche Schulung der Consultants aufgrund von Tool-Updates
oder Ausweitung des Toolsets und ungeplante Kapazitatsauslastung durch Troubleshooting-
Aktivitaten
E Stérkerer Fokus auf ihre Kernkompetenzen und das Migrationsprojekt durch freiwerdende Kapazitdten

M Opportunitétskosten - ineffiziente Auslastung von Consultingkapazitaten
Verkirzte Sales-Cycles durch Outsourcing an routinierte Microsoft Consultant mit up-to-date Tool-

Welche Solution Assessments sind aktuell im , Assessment as a Microsoft Service”- Expertise

Portfolio?
E’ Partner begleitet wenn gewiinscht zu 100% das Solution Assessment, um zu lernen und auf den
M Infrastructure & DB Migration M Cloud Security Erkenntnissen aufbauend, umgehend ein Migrationsprojekt eigenstandig umzusetzen zu kénnen
M Azure Virtual Desktop M Application Modernization

Prozessablauf: Sie bleiben der Hauptansprechpartner fiir den Kunden und arbeiten zusammen mit Microsoft Empfehlungen aus, die Sie spater umsetzen moéchten

4. Erste Empfehlungen
Prasentation der Ergebnisse und

1. Planung
Informationssammlung, Plan =A 2. Datenerhebung & [VEUSEELYED .. S
und Zielformulierung = Tool-Deployment, Troubleshooting Q Uberpriifung, Validierung gesammelter | o Empfehlungen fur die nachsten
Partner und Microsoft Service Y= Microsoft Service Baten _ i : Schritte ) i
Microsoft Service Partner und Microsoft Service

YOUR CLC JCCESS,

Erweitern Sie Ihre Mdglichkeiten dank Assessment as a Service Kontakt: SADESKGER@ microsoft.com ASSESSMENT AWAY




